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Leasingkonditionen

WARUM LEASING? Beziehen Sie alles aus einer Hand!

= \Welche Griinde Sie auch haben, eines ist sicher, eine neue Einrichtung ist nicht glinstig. Gerade in finanziell angespannten Zeiten werden
Anschaffungen dieser Art gerne verschoben, da die Liquiditat, bzw. die Kreditlinie geschont werden soll.

® | easingraten werden steuerlich als Betriebsausgaben anerkannt und bringen somit erhebliche Steuervorteile.

= Entwickeln Sie ein optimale Kundenbindungsstrategie durch Leasing!

® Zusatzlich zum Produkt lassen sich auch Serviceleistungen, wie Wartung und Updates, direkt in die monatlichen Raten integrieren.
= Sie als Handler sind unabhéngig von der Zahlungsmoral des Kunden.

= Planbares Folgegeschaft durch Produkt-Erweiterung, Zubehor, Werkzeuge, etc.

= Betriebseinrichtungen haben aufgrund der durchschnittlichen langen Nutzungsdauer, in Verbindung mit den hohen Anschaffungskosten, eine sehr lange
AFA-Zeit (AFA = Abschreibungstabelle fir allgemein verwendbare Anlagegiiter).

m Leasing ermdglicht Ihnen eine wesentlich schnellere Abschreibung da diese Bindung beim Leasingnehmer entfallt. Gerade vor diesem Hintergrund ist
Leasing in der Regel lukrativer als der Kautf.

BERECHNUNGSSATZE

Leasingkonditionen

Berechnungssatze in % pro Monat bei monatlicher Zahlungsweise

Laufzeit in Monaten Kalkulationsbasis in % ab 2.500€ Kalkulationsbasis in % ab 5.000€
36 (3 Jahre) 3,08 3,04
60 (5 Jahre) 2,03 1,96
72 (6 Jahre) 1,82 1,75

Einmaliges Bearbeitungsentgelt € 79,- zzgl. MwSt.
Konditionen: Stand 01.03.2021

BERECHNUNG LEASINGRATE

= Dije Leasingrate wird von der Kalkulationshasis (Nettoanschaffungspreis, ggf. abzgl. Anzahlung) berechnet:
Anschaffungswert in netto x Faktor % = Leasingrate

Beispiel 1: Objektwert: € 10.000,00 / Laufzeit 60 Monate: € 10.000,00 X 1,96% = € 196,00 Leasingrate

Beispiel 2: mit € 2.500,00 Anzahlung: 10.000,00 € - 2.500,00 € = 7.500,00 € Anschaffungswert
7.500,00 X 1,96% = € 147,00 Leasingrate

= Aufschlag Mietkauf: 0,06%

= Bej Provisionsherechnungen ist der jeweilige Provisionssatz (max. 5%) den Faktoren hinzuzurechnen:
z.B. bei 2 % Provision von Kalkulationsbasis: Faktor X 1,02 =neuer Faktor inkl. Provision

Beispiel: Objektwert: € 10.000,00 / Laufzeit 60 Monate / Faktor: 1,96: 1% Provision: 1,96 X 1,01 = 1,98 neuer Faktor inkl. Ihrer Sofortprovision: € 100,00
m Vorkaufsrecht fir Sie als Handler: bis 48 Monate Laufzeit 5%, ab 49 Monate Laufzeit 3% vom urspriinglichen Objektwert

= Glnstige partner-solutions Elektronikversicherung: Objektwert x Faktor (ab 0,0006* €) = mtl. Betrag zzgl. MwsSt.

Beispiel: Objektwert: € 7.520,00 x 0,0006* € = 4,51*€ mtl.
Beispiel: € 4,51 Monatsrate x 60 M. Lfz. Leasingvertrag x 15% = € 40,59 Sofortprovision

= Achtung: Der Vertrag verlangert sich jeweils um einen Monat, wenn nicht eine der Parteien das Vertragsverhaltnis mit einer Frist von
einem Monat zum Ende der Grundlaufzeit bzw. verlangerten Vertragslaufzeit kiindigt.
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Leasing-Beispiel Werkzeugausgabesystem

" " ®
Beispiel TSM® Grundmodul ab 70.05€ / Monat

TSM® - MODULE

= 8 x Schublade

= Schubladen mit Vollauszug (VA) 100 %

= Tragfahigkeit Blendenhéhe 50 mm: 60 kg,
ab Blendenhdhe 100 mm: 100 kg

= SchubladennutzmaB: 600 x 600 mm

= Inkl. Hubwagensockel in der Gehausefarbe

= |nkl. Inbetriebnahme, Schulung, Reise- und
Transportkosten innerhalb Deutschlands

= MaBe inmm (B xTx H): 700 x 725x 1019

TSM® - Grundmodul | TS5G00700080A
= Inklusive Lager- und Verwaltungssoftware
Mit Touch-Display

TSM® - Anbaumodul | TSSA00700080A
= Zur Anbindung an ein Grundmodul mit
Lager- und Verwaltungssoftware

LEASINGRATE PRO MONAT BEl MONATLICHER ZAHLUNGSWEISE

o TSM® - Grundmodul | Kaufpreis: 5.999,00€ TSM® - Anbaumodul | Kaufpreis: 3.959,00€
Laufzeit in Monaten - — - —
Leasingrate monatlich in € Leasingrate monatlich in €
)

36 (3 Jahre 182,37 121,94
60 (5 Jahre) 117,58 80,37
72 (6 Jahre) 104,98 72,05

Erstkaufrecht fiir Handler (Ablosebetrag) zum Laufzeitende (3 % ab 49. Monat) bei Grundmodul:
5.999,00 € * 3% = 179,97 €

SO FUNKTIONIERT UNSER LEASING-MODELL

= Der Endkunde (gewerblich) bezieht beim Handel ein Produkt des Herstellers ,Bedrunka+Hirth". Das Produkt wird dann von einer Leasinggesellschaft (Lea-
singpartner) gekauft und dem Endkunden fiir eine fest vereinbarte Laufzeit zur Verfligung gestellt. Daftir bezahlet der Endkunde monatliche Leasingraten.

= Die CONNECT App unterstitzt Sie wahrend des Verkaufsgesprachs und dank dem Handler-Online-Portal wird die Vertragserstellung und die Planung
von Folgegeschaften erleichtert. Durch die hochmoderne Datenverarbeitung erhalten Sie eine sekundenschnelle Finanzierungsentscheidung.

= Der Endkunde zahlt die Gesamtkosten Uber eine monatliche Laufzeit in Raten. Zum Ende der vereinbarten Leasinglaufzeit kann der Kunde wahlen,
ob er die Objekte gegen neue austauscht, diese weiter nutzt oder Sie zu einem geringen Restwert (ibernimmt.

KAUFVERTRAG
BEDRUNKA P FACH- KAUFVERTRAG N
HRTH HANDLER
ZAHLUNG
24/)’(0
RN
c LEASINGVERTRAG LEASINGRATEN

ﬁ//y(//[/G

LEASING

PARTNER

www.bedrunka-hirth.de 3



bedrunka-+hirth

Workplace up to date — mehr Raum zum Arbeiten

LEASING KAUF

Keine Kapitalbindung X Kapitalbindung

\Y Leasingraten kdnnen steuerlich abgesetzt werden X Liquiditat kann durch Kauf eingeschrankt werden

\% Liquiditat, Planungssicherheit durch kalkulierbare Raten | ¥ Aufwendige Kapitalbeschaffung

V Flexible Vertragsgestaltung y/ Eigentum

V Fabrikneues Produkt X Abschreibungen mindern den Gewinn

V Alles aus einer Hand — Produkt, Finanzierung und Service | ¥ Keine Planungssicherheit der laufenden Betriebskosten

V Einfache und schnelle Handhabung:
Produkt auswahlen, finanzieren, nutzen

\/ Ratengestaltung passend zum Nutzungsverhalten

Die CONNECT App: Der Turbo fir Ihr Verkaufsgesprach!

Der Finanzierungs-Rechner fiir Handler

Mit der CONNECT App wird Ihr Verkaufsgesprach zum gemeinsamen Vergleichs-Erlebnis und Sie gelangen
spielerisch zur schnelleren Kaufentscheidung und noch mehr Kundenzufriedenheit. Egal ob im Verkaufsraum oder
vor Ort beim Kunden, mit der CONNECT App auf dem Smartphone oder Tablet vergleichen Sie die verschiedenen
Finanzierungsformen und passen ganz flexibel die Laufzeit, Anzahlungshohe und Serviceoptionen an. So finden
Sie auf jeden Fall die optimale Finanzierung fiir jeden Kunden und sein Wunschobjekt.

.T Intuitive }4\,\’ Transpararente /_\ Modern und
(mb Benutzeroberflache 7 Vergleichsmoglichkeiten <':@ kundenorientiert

Stand April 2021 | Preisanderungen aufgrund Materialverteuerungen vorbehalten




